
Especialistas en

Prospección

y generación de  

oportunidades  

de negocio.



PROBLEMAS 

COMUNES.

02.

01. No contar con equipo de vendedores o FFVV.

04.
No conocer herramientas de prospección efectiva que 

ayuden a buscar prospectos calificados.

02. No tener tiempo para la prospección por el “día a día”.

Vendedores “Tomadores de pedidos” en “zona cómoda”.03.



OBJETIVOS.

03.

GESTIÓN DE PROSPECCIÓN 

METÓDICA, INTENSA Y ESTRATÉGICA

GENERAR BUENAS REUNIONES QUE GENEREN 

NUEVAS VENTAS A TU NEGOCIO



ETAPAS DEL 

SERVICIO.

DEFINICIÓN PERFIL

04.

GENERACIÓN

BBDD SEGMENTADA

GENERACIÓN

MENSAJE ALTO IMPACTO

CONTACTO 

PERSONALIZADO

 1 A 1

AGENDAMIENTO 

REUNIONES



ETAPAS DEL SERVICIO.
DEFINICIÓN PERFIL

05.

Se define en base a las necesidades de cada 

cliente a través de un cuestionario para poder 

entender:

- TARGET DEL CLIENTE

- PROPUESTA DE VALOR 



ETAPAS DEL SERVICIO.
GENERACIÓN BBDD SEGMENTADA

06.

Contamos con más de 50.000 datos de empresas de las 

que preseleccionaremos aquellas que se adecúen a tu 

perfil para iniciar su búsqueda según el target indicado.

TAMAÑO – SECTOR – AREA/CARGO CONTRAPARTE



ETAPAS DEL SERVICIO.
GENERACIÓN MENSAJE ALTO IMPACTO

07.

• Nuestros especialistas en venta efectiva generarán un 

mensaje de alto impacto comercial para poder concretar 

una reunión comercial de ventas.

FOCO MENSAJE: 

NO EN QUIEN ERES, SINO EN LO QUE LAS EMPRESAS 

LOGRAN CON TU PRODUCTO/SERVICIO…



08.

ETAPAS DEL SERVICIO.
CONTACTO PERSONALIZADO

Realizaremos un contacto personalizado 

con envíos 1 a 1, tal como si lo estuvieras 

haciendo tu mismo, aplicando técnicas de 

seguimiento efectivo para optimizar los 

resultados.



09.

ETAPAS DEL SERVICIO.
AGENDAMIENTO DE REUNIONES

El proceso de prospección incluye el 

agendamiento de la reunión, donde nuestro 

equipo se encargará de coordinar y dejar 

en agenda la cita para aumentar las 

probabilidades de éxito.



TÉRMINOS Y CONDICIONES.

12.

i. El pago de activación en cualquiera de los planes es por el monto total, y al inicio de cada 

período.

ii. El Prospector no generará devoluciones de dinero.

iii. El cliente podrá suspender/congelar su servicio, en el momento que desee, quedando el saldo de 

tiempo restante a su disposición cuando lo requiera.



Qué esperas

para aumentar tus

VENTAS
rápidamente con...
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